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刀具

德国高铁受益于捷克刀具
普拉米特公司是捷克一家传统的刀具制造商 ， 然而它的业务范围并不限于本土市场 。 近年来 ， 仑成功开拓 包括中

国在内的海外市场 。 在对外贸易中 ，铁路行业是普拉米特公司关注的重点领域 。 目前 ，它是俄罗斯第三大铣削工具供应商 ，

并在德国市场巾 占有重要地位 。

文 普拉米特公司

拉米特公司提供各种刀具 ，

可 用 于轨道轮 、 铁轨 、 垫

板和铁路道岔的铣削加工 。 此外

还提供连接单节车厢的新式车钩

的专用工具 。

“

我们正不断深人探

索该领域的业务 ， 并紧跟动态发

展的步伐 。 世界各地的铁路行业

正聚焦使用尖端 、 高要求的技术 。

一

个有趣的趋势是 ： 工厂技术正

往轨道技术上转移 。 因此 ， 无需

繁杂的拆卸便可在车厢上直接对

元部件进行维修 ， 轨道的铣削亦

是如此。

”

针对该领域的现状 ， 普

拉米特公司副总裁 § 如

是说 。

普拉米特公司在该领域的
一

项重要发明是设计出 了
一

种先进

的轨道铣削刀具 。 该刀具结合了

初始工序和最后工序 ， 这在过去

需要使用两种不同的刀具 。 同时 ，

如果轨道断面状况有所变化时 ，

只需简易更换某个零部件 ， 便能

适应相 关 的 轨道断面 。 实 际上 ，

这种解决方案是相 当独特的 ， 由

于它能降低现有库存 ， 因此受到

了客户的积极好评 。

在德国 ， 可通过公司名录与

客户进行联系 ， 普拉米特也正在

开发 自 身的销售 网络 。

“

我们积极

聚焦轨道铣削领域 ， 不仅与铣削

公司合作 ， 还与技术供应商合作 。

德 国的市场非常独特 ， 它是欧洲

该领域最大的市场 ，
正 因 如此 ，

我们具有强大的竞争力 。 事实上 ，

我们工作的最大难点是如何让客

户信任我们 的产品质量 ， 以及与

其他西方产品的可 比性 。 不过我

们的努力颇有成效 ， 年的销

售额增长 了 。 例如 ， 从事铁

路维护的斯特拉 巴格公面就成 了

我们的重要客户 。

”

针对德国市场 ，

如是说 。

德 国铁路公司是可靠与信赖

的代名 词 ， 俄罗斯铁路公司则拥

有最长的铁路线 ，
二者之 间的联

系具有无可争辩的借鉴意义 。 而

普拉米特公司的成功关键何在 ？

普拉米特公司 的主要优势在

于不断研发并提高产品质量 ， 且

不断促进公司的技术发展。 另
一

个优势是产品等级和管理水平处

在较高水平 。 第三个重要优势是

即 时交货 。 通常情况下 ， 下单次

日 即可发货 。 当 然 ， 客户也可使

用 自 动库存系统 ， 该系统可实时

跟踪库存状况 ， 并在需要时重新

进货 。 还有一个重要的竞争优势

在于我们能够提供特殊的解决方

案和全套技术 。 且客户会感激我

们对严苛要求所做出 的快速应对

措施 。

“

对产 品研发 的持续投资

依然是成功的重要条件 。 投资是

与母公司合作进行的 ，
二者互相

交换 。 每年用于该领域的投资总

额将近 万捷克元。 捷克政府

还在其支持的项 目 范围 内 出资上

述总投资额 的 用 于支持该

项 目 。

”

普拉米特公司副总裁

补充说道 。

普拉米特公司在该领域 已取

得巨大成功 ， 能和世界顶尖公司

一争高下 。 年 ， 和市场增长

率相 比 ， 其销售额增长率上升了

通特刊 现代制造


