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实现东芝半导体的在线供应商合作

为了保持在全球范围的行业领先地位 ， 东芝半导体公司希望寻求一种能够利 了采购流程 。

用网络上的实时信息来创建 、 执行和维持全球采购战略的解决方案 。 速度 、 创新和效率是在半导体

工业立足的三大关键性因素 。 作为

文 软件集团公司
球领先的半导体公司之 ’ 东之

意识到这几个因素对其在这个竞争

异常激烈的行业中不断取得成功至

关重要 。 但是 ， 东芝也同时认识到

芝半导体公闻需要获得全球 了 的支出优化解决方案来帮助 如果不能解决这
一

问题 ， 便无法获

运营商需要的实时信息 ， 以 管理其供应商关系 。 借助该 解 得全球运营所需的实时信息 ， 公司

便保持在全球范围 内的行业领先地 决方案 ， 东芝得以简化其询价单处 的发展也会因此受到阻碍 。 东芝公

位 。 为了解决这
一

问题 ， 东芝实施 理流程并使其 自动化 ， 同时还改善 司的首席信息官 表示 ：

纽康特 —

丨奴龍升軒 帛細腿车桥 轨道行钱液压升降台

大吨位液压升降 台

剪叉式高空作业 台 车栽式商 空作业台 液压升降 货梯 大型液压升降 货梯 导轨式液压 升降 台

地址 ：苏州市望亭经济开发区 问渡路 号 邮编

一
十

— 电话 传真
■ ■ ■

；

■
：
■

■ ■ ■ ■
网址

■ ■ ■ ■■

▲反馈服务编码

现代制造



走进行业 丨

不共享信息 。 因为不存在公用数据
相关链接 ：

库 ， 各项采购活动也都会单独开展 。

选择 基于石平台的需求与补货解决方案
使用了 解决方案后 ， 采购员便

近 日 ， 澳大利亚领先的宠物专业零售 作 。 我们希望确保 在本地区零 能够共享信息 ， 并会以协作的方式

商 选择了 需求管理 （ 售市场的领导地位 ， 同时提高我们 的供 参与到采购活动中 。

”

和 补货 （ 货水平 。 正在帮助我们将关注重点

解决方案 ， 优化并集中处 聚焦于需求 、 流程和实施方法 ， 以便保 东芝半导体的成果

理供应链计划 、 采购和补货工作 。 上述 持我们的领先地位 ， 并支持我们 的长期 借助于 的解决方案 ， 东芝

解决方案还将帮助 实现库存可视 成长战略 。

”

得以通过细化其供应商来获得竞争

性 ， 支持 丨 家门店的业务 ， 并能满足 软件亚太区总裁 指 优势 。 说 ： 解决方案

该公司 发展到 家门店的战略 目 标需 出 ：

“

已经成长为
一

家创新型的零 使我们能够利用 速度快的特点

要。 咨询服务将在云平台部署这些 售企业 。 我们很高兴 选择 作 提高实施采购活动的效率 ， 同时获

解决方案 。 为此次战略项 目 的关键合作伙伴 。 我们 得更可靠的供应商 。 从而使东芝的

供 应 链 总 经 理 期待着为 带来瞩 目 的业务效益 ， 业务流程得以优化 。 实施解决方案

指 出 ：

“

对我们而言 ， 供应 受益客户 。 采用 的云部署方式具 也使我们得以在 日 本的 个主要工

链具有战略意义 。 它支持着我们的库存 、 有项 目启动快 、 时间短 、 风险小 、 成本低 、 厂实现每个站点处理

成本 、 扩展性 、 计划 以及客户服务等工 投资见效迅速等优势 。

”

询价单的能力 。

”

解决方案使东芝提高了速

“

东芝的 系统是在全球范围 内运 。 并且现在正将这些解决 度 ， 制定出 了许多明智的决策 ， 从

行的 ， 以便提高决策速度 ， 同时降 方案用于直接物料的采购 以及信息 而增强了该公司的竞争力 。

低运营成本 。 而建立新的 系统 搜集和决策流程 。 表示 ：

“

使 说 ：

“

由于半导体产品的价格瞬息

便能使这个想法成为现实 。

”

用 了 解决方案之后 ， 我们信 百变 ， 我们必须具备相应调整原料

息收集和决策流程的速度得到 了提 价格的能力 。 我们从供应商处获得

为何选择 高 。 我们可以通过网络向供应商发 信息并做出决策的速度 ， 会对我们

表示 ：

“

我们所寻求的 送询价单 ， 并获得近乎实时的响应 。 最终收益产生影响 。 而正是 的

供应商 ， 应该不仅能使我们的运营 询价单可二次发送 ， 而东芝也可以 解决方案帮助东芝获得了这
一竞争

更为高效 ， 还能使我们朝着新 的 再次得到实时响应 。 获得此类信息 优势 。

”

业务方向发展。 我们需要利用
一

种 后 ， 东芝选择供应商时便可更具策 东芝期望 解决方案能够获

接 口 ， 以便与所有业务流程中 略性 。

”

得他们根据平衡记分卡信息减少首

的客户和供应商对接 。 有了它 ， 东 搜集到的信息还有助于东芝建 选供应商的数量 。 说 ：

“

东

芝便可 以基于获得的 准确信息来 立一个供应商数据库 ， 用于在未来 芝将缩减供应商列表 ， 只 留下最有

实现实时运营 。 从这个意义上讲 ， 的商务洽谈中选择最佳供应商 。 该 价值的供应商 。 这样
一

来 ， 我们的

的技术非常有助于我们实现这 信息也可以共享给东芝所有负责采 工作将减少 ， 同时还能获得质优价

些 目标 。

”

购的员工 。 表示 ：

“

东芝可 廉 、 交货表现最好的供应商 。 最终 ，

有了 解决方案 ， 公司与其 使用 通过询价单搜集流程获得的 采购质量水平将得到大幅提升 。

”

供应商之间便能够在釆购方面建立 信息为各次洽谈历史记录创建
一

个 由于 的产品成本源 自设计

合作以便进行供应管理。 解决 大型数据库 。 我们最终将利用这
一

阶段 ， 因为 解决方案也会促使

方案可以将产品开发 、 采购 、 供应 数据库为每个供应商建立平衡记分 采购员与产品设计者在设计阶段进

规划和跨端到端供应链的采购等环 卡 。 从长远来看 ， 这将有助于东芝 行合作 ， 从未使采购员在采购活动

节加以连接 ， 从而帮助客户实现全 选 出最佳供应商 。

”

该数据库也将 中更具策略性 。 表示 ：

“

东

球采购战略的创建、 执行和维持 。 作为公用 的信息工具 ， 以供东芝的 芝的采购员会将重心从文书工作和

采购员使用 。 说 ：

“

在使用 供应商报价的检查工作转移到产品

的贡献 解决方案之前 ， 采购部门的员 设计流程中起到积极的作用 。 采购

东芝实施了 解决方案套件 工一直仅在本地采购产品 ， 而且采 员和开发人员可以合作使用数据库

中的 和 购员与工厂之间或工厂总部之间也 来选择最佳供应商 。

”
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