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“未来世界人口预计会达到 100

亿人，那时的地球跟现在的世界势必

有巨大的变化：95% 的人会生活在城

市，全球 50 亿人是中产阶级，他们对

于汽车、计算机和洗碗机等都会有非

常庞大的需求。未来要满足这 100 亿

人口的需求，要满足新增的这 50 亿中

产阶级的生活需求，就意味着在能源

的生产方面，我们必须要扩大 1 倍产

能，也意味着未来我们必须依赖清洁

能源，而不能像现在这样继续使用化

石燃料。”柯霖娜，欧特克基金会主

席兼首席执行官、欧特克可持续发展

部高级总监，在 2015 年 1 月召开的欧

特克清洁技术合作伙伴项目中国发布

会上如是说。

工业的高速发展，带来了一系列

的环境问题，甚至开始威胁人类自身。

现代人正在从最初征服自然的优越感

中清醒过来，认识到必须在持续进步

和危害环境之间有所取舍。

事实上，欧特克清洁技术合作伙

伴项目已与全球多个国家展开了合作，

继亚太地区，继日本、新加坡、澳大

利亚和新西兰之后，中国是欧特克启

动该项目的第五个国家。

有数据显示，在政府政策的大力

支持下，中国的清洁技术市场正处于

高速增长的发展时期。21 世纪可再生

能源政策组织（REN21）在 2014 年 6

月发布的《2014 全球可再生能源现状

报告》显示，2013 年，中国在风能、

太阳能及其他再生能源项目上的总投

资约为 3494 亿元，占到了发展中国家

可再生能源投资总额的 61%，已大大

超过欧洲的投资总额。

欧特克清洁技术合作伙伴项目所

关注的重点，就是太阳能、燃料电池、

生物质能、风能、潮汐能、高能效、

欧特克：构建“清洁”的工业大厦
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机动性以及碳减排服务等对新兴领域。

通过该合作伙伴项目，中国初创

的清洁技术企业一旦成为欧特克的合

作伙伴，欧特克将通过该项目为这些

企业提供必要的技术和软件支持。“我

们会为这些中国合作伙伴免费提供最

高价值 15 万美元的软件，帮助这些清

洁技术公司，把他们的理念转化为现

实，让我们的环境更加清洁。”柯霖

娜说。

专访中，柯霖娜和欧特克公司亚

太区可持续及清洁技术部总监雷嘉柯

人类历史的进步，始终有危机感相伴左右。而人类总是在能够解决和化

解一个又一个的困境，艰难前行：最初是生存危机，人类集中注意力战胜自

然，以获得更多的生存空间；现在工业发展到了一定的高度，人类开始关注：

气候变化、能源需求、城市化……以期谋求一个更具持续性的长久发展。

柯霖娜 ( 左 ) 和雷嘉柯（右）



Special Report IM

· 35 ·

详述了该项目的相关细节。

CAD 杂志：清洁技术是一个很宽泛的领域，请问欧特

克怎么来界定清洁技术项目合作伙伴的行业范围？

柯霖娜：欧特克清洁技术项目涵盖了各种的清洁技术，

例如，电动车是符合我们这个项目要求的，所以电动汽车

行业会被纳入到我们的合作伙伴中来。事实上，只要这些

企业是致力于解决环境方面的问题，都可以纳入到我们的

合作伙伴项目中来，包括制造业、绿色建筑业。欧特克对

于这个项目的愿景就是设计和创造一个更加美好的世界。

CAD 杂志：项目对合作企业的要求是初创的清洁技术

企业，请问如何界定“初创”？

柯霖娜：所谓初创企业，欧特克有几个权衡的指标，

比如公司成立的年限，还要看公司的规模、工程人员和开

发人员的团队，也要看资金水平。我们更关注那些资金来

源比较有限的公司。我们希望能够根据他们的具体需求来

提供相关的软件，从而能够把这些软件的能力充分发挥出

来。这种合作的规模上限是每个合作伙伴能够拿到 5 个使

用许可，总值会超过 15 万美元。我们希望使用欧特克的软

件后，这些企业能快速成长。

CAD 杂志：欧特克选择初创型的公司合作是基于怎样

的考虑，这种企业有怎样的特质特别吸引欧特克与其合作？

柯霖娜：欧特克清洁技术合作伙伴项目最初是欧特克

公司的 CEO 卡尔·巴斯先生的想法，他本人对清洁技术这

个行业非常熟悉，欧特克也与该行业的一些大公司有业务

合作关系。之所以关注这个领域的初创企业，因为欧特克

相信他们未来会成功，只是暂时还没有更多余力做更多的

投入，所以欧特克就应该给他们提供一些最先进的技术和

工具。这就是我们将合作伙伴定位成“初创公司”的初衷。

另外，对于欧特克来讲，这类清洁技术类公司对于环境方

面的挑战非常熟悉，所以跟他们合作，也可以让欧特克具

有更广阔的眼界来进一步改善自己的产品组合，使得我们

未来的产品能够适应整个世界发展的趋势。

CAD 杂志：感兴趣的企业应如何申请加入该项目？

雷嘉柯：相关符合条件的企业可以登录我们的清洁技

术网站自行报名申请。

CAD 杂志：欧特克对合作对象的选择是通过怎样的方

式来审核确认？

雷嘉柯：具体的评选工作主要由我们内部来进行。这

个项目开展之后，欧特克会向开展项目的国家派有相关的

地区经理或者国别经理，由他们负责评选这些企业的资质

情况。在某些国家，我们也会跟行业协会或者是孵化器机构

进行合作，比如在中国，我们就跟工业节能和清洁生产协会

进行合作，但是他们只是帮我们做预选，把相关的企业推荐

给我们，最终的决定是我们通过内部评选做出的。

CAD 杂志：欧特克对中国的清洁技术市场有怎样的期

待和相互合作的愿景？

柯霖娜：中国是一个新市场，但是增长非常快，所以

对中国我们非常乐观。现在我们播撒的是创业精神的种子，

未来他们会发展成越来越多的创业家。很多大学生也会选择

自主创业。这个实际上跟美国以前的发展道路是一样的，美

国发展到今天，很多创新都不是大企业在做的，而是很多小

公司甚至是个人在做。

CAD 杂志：从长期来看，清洁技术市场潜力巨大，这

将成为欧特克未来重点关注的一个新兴领域吗？

柯霖娜：从近期来看，欧特克的清洁技术合作伙伴项

目并没有考虑在经济上面的效益，更多地是关注企业社会责

任，希望能够实现我们创造更加美好世界的愿景。但从长远

来看，这个市场非常庞大，具有巨大的潜力，这个是我们未

来的发展前景。

CAD 杂志：请问有没有国外在推动清洁技术产业发展

方面的成功经验可以谈谈？

雷嘉柯：在德国，以前依赖的是化石燃料和核能，现

在核能基本上全部关停了，要转向可再生能源。要实现这么

一个大规模的转变，当然离不开政府的参与，政府一方面是

给予了很多激励措施，包括补贴，另外一方面是通过法规、

政策加以限制，来进行引导。我觉得政策的力度毕竟是有限

的，还要加上产业本身的参与，还有，就是需要整个行业的

思想家去提出一些好的想法，还要企业去进行创新，结合在

一起才能发挥效果。

记者手记

作为一个商业机构，欧特克的清洁技术合作伙伴计划，

也许是看中了这样一个高速发展的工业新兴领域，也许是在

为未来的公司发展勾画蓝图。但是无论如何，该计划对于那

些致力于“清洁”工业发展的新兴企业，提供了当下急需的

技术和支持，获得了发展的动力和基础，这对于培育这个领

域，乃至对于未来构建清洁的工业发展大厦，意义不言而喻。

雪中送炭，善莫大焉。IM


