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工业 ４ ．０

竞争对手和合作伙伴
儿乎没有一次工业革命象第叫次这样包罗万象 ， 对于每个企业而言 ， 能够被搜索并

被找到 ｍ得至关重要 ，
工业 ４ ． ０ 领域的伙伴关系和数字化现在已成气候 ， 因 为人扪 认为 ，

智能化联 丨圳的大型任务最好通过各种汇集起来的知识技术完成 。
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图 １ 智能工厂是世界上第
一

个工业 ４ ． ０ 示范器

“ ？
有 人 可 以 独 自 完 成 工 业

ｉ
＿Ｘ ４ ． ０

。

”

Ｈ ａ ｒ ｔ ｉ ｎ ｇ 技术集团连接和

网络战略顾问 Ａｎ ｄ ｒｅ ａ ｓＨ ｕ ｈｍ ａｎ ｎ
—

语中

的地指 出 ，
工业 ４ ． ０ 需要大量知识 ， 这

是任何个人和单个企业都无法独 自 提供

的 。

“

如果 人 们试 图 制 定
一

个垄断 的解

决方案 ， 需要很长时间 ， 甚至可能无限

期 。

”

Ｈ ｕ ｈｍ ａｎ ｎ 继续补充道 ， 此外这种

解决方案 的构建会极其复杂 ， 而且对于

客户而言肯定也不是最理想的 。 不过工

业 ４ ． ０ 强大的服务导 向 也带来 了 另
一

个

观点 。

“

例如来 自生产领域的信息可供各

种服务使用 ， 传感器的温度值既可用 于

过程控制 ， 也可 用 于预测性维护或能源

管理 。

”

Ｈ ｕ ｈｍ ａｎｎ 说到 ， 为此工业 ４ ． ０ 需

要相应的合作伙伴来建立复杂的价值生

产网络 。

战 略 合作伙伴关系不仅有益 ，

而且不可或缺

那些现在仍不清楚 自 己想在复杂的

工业 ４ ． ０ 中扮演何种 角 色 、 怎样 以及与

谁
一起共 同创造新时代 的人 ， 在不久的

将 来势必 失 去竞争力 。 早在五年前工

业 ４ ． ０ 示范工厂 Ｓｍ ａ ｒ ｔＦ ａ ｃ ｔ ｏ ｒｙＫＬ 建立

时 Ｈ ａ ｒ ｔ ｉ ｎ ｇ 公司就 曾表示 ， 战略合作伙

伴关系对于错综复杂的工业 ４ ． ０ 来说 即

使不是必要的也是有益的 。

“
一

个能够

共 同应对这种挑战的合作伙伴圈很快形

成 ， 其实早在头几次会议 中 人们就 已感

觉到 ， 针对工业 ４ ． ０ 会形成
一

种全新 的

合作方式 。 市场上的企业之 间 虽然存在

明显的竞争 ， 但在寻求解决方案时它们

会像伙伴
一

样共 同合作 。

”

Ｈ ｕ ｈ ａｍ ｎ ｎ 这

样 回忆道 。 就连解决方案本身也需要合

作 ， 因为特定的知识技能被汇集到
一

个

完整的解决方案 中 ， 于是世界上 出 现 了

首个 可供所有参与者使用 的工业 ４ ． ０ 范

本 。

“

合作伙伴之 间平等 、 公开且毫无

保 留地相互协作 ， 结果是 ： 所有合作伙

伴都可以使用 系统架构领域的标准 。

”

此外 Ｈ ａ ｒ ｔ ｉ ｎ ｇ 公司还与 中 国佛 山 的

２ ８Ｅ３ 现代制造 ？ 新自剛匕与驱甜 ２ ０ １ ８ ０４ ｍｍａ ． ｖｏｇｅ ｌ ． ｃｏｍ ． ｃ ｎ
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图 ２ 智能工厂示意图

Ｒ ｏ ｂ ｏ ｔ ａ ｔ ｉ ｏ ｎＡ ｃ ａ ｄ ｅｍｙ 合作 ， 为华南几

乎 所有 的 生 产企业提供服务 ， 其 中 包

括深圳的 １ Ｔ 生产商 。
Ｈ ａ ｒ ｔ ｉ ｎ

ｇ 公司还在

Ｒ ｏ ｂ ｏ ｔ ａ ｔ ｉ ｏ ｎＡ ｃ ａ ｄ ｅｍ ｙ 培训 自 己的员工 ，

而他们则通过支付培训费用 来资助进修

培训机构 。

“

从长远来看 ， 我们有望 由此

扩展我们在 中 国 的市场地位 。

”

Ｈ ｕｈｍａｎｎ

继续谈道 。

即便是作为工业 ４ ． ０ 巨头的 Ｉ ＢＭ 公

司也基于共 同 的利益和对物联网 （
Ｉ 〇Ｔ

）

的统
一

认识 与 Ｈ ａｒｔ ｉ ｎ
ｇ 公 司 携 手合作 ，

这 已是大势所趋 ， 尽管双方的合作今年

年初才开始 ， 但成果却十分惊人 。 通过

Ｍ ｉ ｃ ａ （模块化工业计算架构 ） ，
Ｈ ａ ｒ ｔ ｉ ｎ

ｇ

公司提供了
一

种可 以在现有系统上采集

机器数据的解决方案 ， 这些数据接下来

将在 本地进行处理 ， 然 后 发送 到 Ｉ ＢＭ

Ｂ ｌ ｕ ｅｍ ｉ ｘ 云平台进行分析和可视化 。

“

未

来我们希望在 Ｍ ｉ ｃ ａ 网 络的框架 内 向 其

他合作伙伴和客户销售这种联合解决方

案包 。

”

Ｈ ｕ ｈｍａｎｎ 补充说 。

新合作伙伴的不断加入

助推价值生产网络

通过 Ｍ ｉ ｃ ａ 网络 ，
Ｈ ａ ｒ ｔ ｉ ｎ

ｇ 公司及其

合作伙伴站稳 了脚跟 ， 更多凭借好创意

为市场提供新服务的合作伙伴也源源不

断地加人进来 。 新合作伙伴的不断涌现

为 日 益复杂的价值生产 网 络提供 了最有

力 的 支持 。

“

生产数据是未 来新 式服务

的关键 ， 价值生产 网 络的可支配性和灵

活性 由 此提高 。 加人价值生产 网络的各

种合作伙伴也会越来越多 。

”

Ｈ ｕ ｈｍ ａ ｎ ｎ

说道 。 不断壮大的合作伙伴网络也更容

易 设计 出 解决方案 ，
Ｈ ａｒｔ ｉ ｎ

ｇ 公司认为

自 己在收集生产数据 ． 预处理数据和 为

所有合作伙伴提供有价值信息方面发挥

了作用 。

“

我们相信 Ｍ ｉ ｃ ａ 会成为新型连

接器相关服务的理想平台 ， 为此需要在

伙伴圈 内 定义连接器的全新智能 附加功

能 。

”

Ｈｕｈｍａｎｎ 补充道 。

持相 同观点且合作关系 已十分成熟

的还有 Ｋ ｕ ｋ ａ 公司 ，

“

作为工业 ４ ． ０ 领域

的创新领导者 ，
Ｋｕｋ ａ 早 已意识到 没有

人能够独 自 应对如此全面 的生产演变 ，

工业 ４ ． ０ 不仅让机器和机器人联 网 ， 企

业也不例 外 。

”

Ｋ ｕｋ ａ 股份公 司 工业 ４ ． ０

项 目 经理 Ｄ ｉ ｒｋＥｎ
ｇ
ｅ ｌ ｂ ｒ ｅ ｃｈ ｔ 这样表示道 。

有鉴于此 ， 公司近年来不仅通过 国 际立

足点如奥斯汀 （德克萨斯州 ） 拓展了 自

己的研发部 门 ， 而且还对外投资并缔结

了 战略合作伙伴关 系 。

“

我们认为 ， 大

趋势数字化的整体复杂性很难估测 ， 根

据项 目 范 围 ， 这种依存关系差异极大 ，

因此想要整体解决 问题必须涉及众多不

同的专业领域 。

”

Ｅ ｎ
ｇ
ｅ ｌ ｂ ｒｅ ｃ ｈ ｔ 继续谈到 。

Ｋ ｕ ｋ ａ 公罚也从组织上做好 了 迎接

这一挑战的准备 ， 公荀支持所有与工业

４ ． ０ 有关的活动 ， 并 由 此促进信息交流 。

“

工业 ４ ． ０ 加速器 团 队
”

是
一个促进公

司特定活动和要求相互融合 的跨学科部

门 ， 与此 同 时 ， 不 同 的 Ｋｕ ｋ ａ 团 队正着

力补充和维护各 自 的产 品组合 ， 并积极

推行新的业务模式 。

客户从一开始就会得到

专此陪伴和支持
“

在 我 们 看 来 ， 这 需 要尽 可 能 广

泛 的 、 涵 盖 大 量 不 同 视 角 的 专 业 知

识 ， 在强大的 、 跨学科 的工业 ４ ． ０ 加速

器部 门 我 们 聚集 了 来 自 各个领域 的 专

家 。

”

Ｅ ｎ ｇ ｅ ｌ ｂ ｒ ｅ ｃ ｈ ｔ 介绍说 。 这里的 目 标

很 明确 ， 那就是在计划阶段
一

开始便 向

客户公开所有可能与之相关 的数字化附

加值 ， 然后再给予他们专业的陪伴 ， 通

过这种方式企业可 以直接进人全球 Ｋｕｋａ

生态系统 。

生态系统概念包括 Ｋ ｕ ｋａ 自 己 的 以

及众多其他合作伙伴的解决方案 ， 目 的

是为最终客户提供优化其生产和物流流

程的全方位可能性 ， 这里也应包括那些

至 今还未 与 Ｋ ｕ ｋ ａ 有业 务 往来 的 客户 。

Ｋ ｕ ｋ ａ 与其合作伙伴及客 户 们
一

起共 同

开发 自 动化和应用 解决方案 ， 并进行可

行性研究 、 演示 、 直至现场产品测试 。

为了进
一步扩大其领导地位 ，

Ｋ ｕ ｋ ａ

还成立 了创业子公司 ｃ ｏ ｎ ｎ ｙｕ ｎ ， 并 以此

为德 国 的 中 等机械工程企业搭建平 台 。

“

要 想继 续成为 工业 ４ ． ０ 的先行者 ， 开

辟新途径和接受新思路十分重要 ， 因此

Ｋ ｕ ｋ ａ 有针对性地加 强 自 己 的实力 和 核

心竞争力 ， 从而间接或直接增加 了 客户

的附加值 。

”

Ｅ ｎ ｇ ｅ ｌ ｂ ｒ ｅ ｃ ｈ ｔ 介绍着合作伙

伴的启动步骤 。

由 于未来生产 中 的所有事务都要通

过标 准 化协议进行相互之 间 和 与 所谓

Ｅｄ
ｇ ｅ 的通信 ， 现在这些数据被发送到云

端 。 云是
一

种计算基础设施 ， 根据客户

要求 ，
既可从主要供应商处获取 ， 也可

由 客户在本地操作 。

“

反过来 ，
ｃ ｏ ｎ ｎ

ｙ
ｕ ｎ

ｍｍ ａ ． ｖｏ
ｇｅ

ｌ
． ｃｏｍ ． ｃ ｎ 甜目邱 丨匕５驵甜 ２ ０ １ ８

－

０４
．

〇现代制造２ ９
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图 ３ 在与 Ｔｒ ｕｍ ｐ ｆ 公司 的合作范围 内 ，
Ｋ ｌ ｏｅ ｃ ｋｎ ｅ ｒ

－

＆
－

Ｃｏ 门户协议已直接集成至 Ａｘｏｏｍ 平台的用户界

面

的物联 网 平台 又建立在这些云基础架构

之 一 的 平 台 即 服 务 或 Ｐ ａ ａ Ｓ 之上 。

”

人

们应该 了解 ，
ｃ ｏ ｎ ｎ

ｙ
ｕ ｎ 的物联 网 云平台

是硬件独立的 ， 这意 味着它可 以在任何

基础设施上运行 ， 换句话说 ， 可 以完全

根据客户 的选择 ， 采用 私有云 、 公共云

的形式或客户 的 网站 。

”

Ｅ ｎ
ｇ
ｅ ｒ ｌ ｂ ｒ ｅ ｃ ｈ ｔ 补

充说道 。 生产设备 中 的机器和生产部件

是互相关联的 ， 它们采集 云 中 的安全数

据 ， 并通过数据分析来实现过程和质量

的优化 。 Ｃ ｏ ｎｎｙｕｎ 专注于开放式的 Ａ Ｐ Ｉ ｓ

（应用程序编程接 口 ） ， 为尽可能简化客

户和合作伙伴的参与迈 出 了第
一

步 ， 此

外最 终客 户 还可 以获得
一个全 面 的 生

态 系 统 ， 合 作伙伴 和 初 创 公 司 可 以在

Ｃ ｏ ｎ ｎ ｙ ｕ
ｎ 平台上为他们提供软件解决方

案 （ 服务 ） ， 以建立
一

个快速增 长 的解

决方案组合 。
Ｅｎ

ｇｅ
ｌｂ ｒｅｃｈ ｔ 就此说道 ：

“

云

平台 Ｃ ｏ ｎ ｎ ｙｕ
ｎ 提供了

一

种技术 ， 通过它

生态系统合作伙伴能够开发和提供工业

４ ． ０ 解决方案 。

”

一体化理念有助于

可持续的过程

对于伙伴关系是否 已经配套完成 的

问题 ，
Ｅ ｎ ｇ ｅ ｌ ｂ ｒ ｅ ｃ ｈ ｔ 给出 了清楚的答复 ：

“

Ｋ ｕ ｋ ａ 有意选择 了
一

种 以客户 为导 向 、

重点关注客户任务 的方法 。 这是
一

个可

根据需要将供应商 、 合作伙伴和外部专

家积极纳人我们客户数字化战略 中 的
一

体化方案 ， 这更是
一

个持续的过程 ， 而

不是
一

个最终会与
一

定数量的合作伙伴

到 达终 点 的 旅程 。

”

企业应该认真考虑

是否开始这
一过程 ， 尤其是与谁

一起 同

舟共济 。

“

数字化就在我们 身边 ， 无论

是通用 零部件的组合 ， 还是运输工具之

间跨厂商通信的扩展 ， 这种大趋势无处

不在 ， 另 外这也是生产和 自 动化技术不

可或缺 的 ， 当然现在市场参与者需要 自

己面对机遇和风险 。

”

Ｅ ｎ
ｇ
ｅ ｌ ｂ ｒ ｅ ｃ ｈ ｔ 继续

说道 。
Ｋ ｕ ｋ ａ 很早 以前就决定积极参与

数字化对其业务领域的影响并促进公司

内 部专有技术和商业模式 的发展 ， 结果

就有 了基于云的 ＫｕｋａＣｏｎｎ ｅｃ ｔ 平台 ， 通

过它可实现 Ｋ ｕ ｋ ａ 机器人数据的可视化

及其分析 。

“

通过 ｃ ｏ ｎｎ ｙｕ ｎ 我们可 以在其他参

与者到达之前 ， 让那些 中等规模的机械

和设备制造企业 同样积极地施加影响并

建立 自 己的方案 。

”

Ｅ ｎ
ｇ
ｅ ｌ ｂ ｒｅ ｃｈ ｔ 介绍说 。

平 台为此提供便捷 的访 问 ，
企业可 以研

究数据分析 、 数字服务和整个商业模式 ，

此外 Ｋ ｕｋａ 还为设备运营商提供 了
一

种

共 同鉴定最具潜力项 目 的方法以及整合

工业 ４ ． ０ 技 术 的行动方 式 。 通 过 Ｋ ｕｋ ａ

公司 的咨询方法 ， 可 以对生产设备的所

谓工业 ４ ． ０ 成熟度进行评估并 随之进行

优化 ， 这为客户带来 了透 明 的流程 ， 同

时也便于他们对解决方案和技术进行有

针对性的整合 。

工业 ４ ．０ 离不开机械工程和 Ｉ Ｔ

之间的密切协作

Ｔｒｕｍ ｐ
ｆ 公司就为工业 ４ ． ０ 和数字时

代做好了 充分准备 ， 这家公司不仅是工

业 ４ ． ０ 的先驱 ， 也是 日 常事务 中 的合作

伙伴 。

“

工 业 ４ ． ０ 只有在机械工程和 Ｉ Ｔ

密切协作并创造 出 各 自 不可能单独完成

的解决方案 的情况下才能正常运转 。 在

Ｉ Ｔ 行业 ，
这种战略合作关系绝对属于正

常 ， 随着 Ｔｒ ｕｍ ｐ ｆ 公司越来越多地涉足

Ｉ Ｔ 环境 ，
这种合作关系也就成为其 日 常

事务 中 的
一

部分 。 业务稍纵 即逝 ， 我们

根本没有机会或时 间去 自 己完成所有事

情 ， 而且这无论如何都不是 明 智 之举 ，

因 为合作伙伴往往会带来宝贵 的专业知

识 。

”

Ｔ ｒ ｕｍ
ｐ
ｆ 公司 的数字商务解决方案

主管 Ｓ ｔ ｅｐ
ｈ ａｎＦ ｉ ｓ ｃ ｈ ｅ ｒ 博士这样解释为什

么战略伙伴关系应该属于
一

个企业的天

然ＤＮＡ 。

在此过程 中 ，
Ｔ ｒｕｍ

ｐ
ｆ公司积累 了丰

富的经验 ， 既有与 已成立公司 的 战略合

作关系 ， 也有创业公司 。 业 内最负盛名

的创业公司 Ａ ｘ ｏ ｏｍ 便来 自 Ｔ ｒ ｕｍ ｐ ｆ ， 它

可 以被看作第
一个直接参与工业 ４ ． ０ 的

具体尝试 ， 这 家 公 司 成立于 ２ ０ １ ５ 年 ，

其 战略意 图从一开始就十分清晰 明 确 。

“

Ａ ｘ ｏ ｏｍ 开始的 目 标就是在工业 ４ ． ０ 领

域销售软件 ，
Ｔ ｒ ｕｍ

ｐ ｆ 没有来 自 垂直和

水平整 合 的 相 关 产 品 组合 ， 我 们 创 立

Ａｘｏｏｍ
—

方面是要尽快推进 、 自 由 发展

并关注更多 的 目 标群体 ， 另
一方面也必

须让我们 的 客户 数据处于 Ａ ｘ ｏ ｏｍ 提供

的密切保护环境 中 。

”

Ｆ ｉ ｓ ｃ ｈ ｅ ｒ 继续谈道 。

Ａｘｏｏｍ 有限公闻于 ２０ １ ５ 年 １ ０ 月 正式成

立 ，
２ ０ １ ６ 年初该平台进入公开测试阶段 ，

成百上千的利益相 关方对软件进行了 测

试 ， 其 中
一

部分还与 Ａ ｘ ｏ ｏｍ
—

起继续

共 同开发 。
２０ １ ６ 年 ８ 月 Ａ ｘ ｏ ｏｍ 商店上

线 ， 从此开始提供应用程序 ，
至今为止

已 紧锣密鼓地完成 了 大约 ２０ 个客户 项

目 。 该平 台 发展迅速 ， 到 ２ ０ ２ ０ 年 的 目

标是将客户基础扩展到至少 ４０００ 个 。

“

平 台 的特点是开放 ， 它 可 以提供

跨越制造商的各种机器 ， 这样
一

方面制

造商可 以与其设备进行现场通信 ， 提供

更好的服务 ， 另
一

方面加工企业的用 户

可 以获得整个生产大厅和机器性能的数

３ ０ＧＥ３ 现代制造
．

新自邱 丨匕ｓ驱甜 ２ 〇 １ ８
－

〇４ ｍｍ ａ ． ｖｏｇ ｅ ｌ ． ｃｏｍ ． ｃｎ



Ｆｅａ ｔ ｕ ｒｅｓ
丨 技术前沿

字影像 ， 这是垂直联 网 ， 此外还有横向联网 ， 即从订

单到交付的价值生产链的优化 ， 包 括供应商和其它

服务提供商的互联
”

，
Ａ ｘｏｏｍ 有限公司总经理 Ｆ ｌ ｏ ｒ ｉ ａｎ

Ｗｅ ｉ

ｇ
ｍ ａ ｎ ｎ 介绍说 。 在此可使用 能够单独编程的应用

程序进行控制 ， 它 们有些来 自 Ａ ｘ ｏ ｏｍ 本身 ， 有些则

来 自 在平台上提供 自 己解决方案的合作伙伴 。

通过数字化服努扩大市场领导力

Ａ ｘ ｏ ｏｍ 的官方合作伙伴是 Ｇ ｕ ｅ ｈ ｒ ｉ ｎ ｇ ， 这家公司

根据推荐开始 关注这
一

平 台 并立刻意识到 了它 的 潜

力 ， 因为迄今为止市场上还没有可供制造业使用 的类

似选择 。

“

到 目 前为止 ， 我们 已经 习 惯在没有合作伙

伴的情况下开展项 目 ， 实 际上我们 的 自 主性很强 ， 并

且也引 以为傲 ， 但这 已不再适合数字世界 ， 因此我们

现在通过 Ａ ｘ ｏ ｏｍ 开放 自 己 ， 它可 以为我们提供新的

客户群 ， 同时我们可以通过 自 己的数字化服务加强我

们作为现有客户市场领导者的地位 。

”

Ｇ ｕ ｅ ｈ ｒ ｉ ｎ
ｇ 公司

的 ＩＴ 和信息主管 Ｓ ｔｅ ｆａｎＨ ｅ ｉ ｚｍ ａ ｎ ｎ 博士证实了 战略伙

伴关系 的附加值 ， 他们希望现有客户和潜在客户通过

Ａｘｏｏｍ 平台 了解 Ｇｕｅｈ ｒ ｉ ｎ
ｇ 公司的所有产品 。

“

我们设

置了
一个切削力计算器作为第

一个应用程序 ，
正在开

发的是
一

个引导应用程序 ： 客户输入材料包括加工要

求 ， 该应用 程序会建议采用 哪种工具 ， 并且还可以帮

助快速订购 。 另外 ， 我们 目 前正在考虑将 Ａ ｘ ｏ ｏｍ 作

为 内部平台使用 ， 我们在 自 己制造的磨床上生产精密

工具 － 而且是在不同 的全 自 动生产厂 。 我们认为机器

联 网 会带来 巨大的 附加值 ， 而 Ａ ｘ ｏ ｏｍ 则是这里的重

要组成部分 ， 可 以让大 家在全球范 围 内 了 解机器状

态 。

”

Ｈ ｅ ｉ ｚｍａｎｎ 继续谈道 。

钢铁贸易中供应和服努链的全面数字化

在创建 Ａ ｘ ｏ ｏｍ 的过程 中 ，
Ｔ ｒｕｍ

ｐ
ｆ公同 曾寻找精

通工业 ４ ． ０ 项 目 所需数字化专业知识的合作伙伴 ， 于

是也就有了与 国 际钢铁经销商 Ｋ ｌ ｏｅｃｋｎ ｅ ｒ ＆ Ｃ ｏ 数字化

部门 柏林 Ｋ ｌ ｏ ｅ ｃ ｋｎ ｅ ｒ ． ｉ 有限公司的独家合作 。

“

通过

我们 的数字实验室 ｋ ｌｏ ｅ ｃｋｎ ｅ ｒ ． ｉ
， 我们拥有了与工业 ４ ． ０

平台联网 的数字技能和必要接 口 ， 因此我们成为这个

令人兴奋的项 目 的最早合作伙伴 Ｋ ｌ ｏ ｅ ｃ ｋｎ ｅ ｒ ＆ Ｃ ｏ

公司通讯主管 Ｃｈｒ ｉ ｓ ｔ ｉ ａ ｎＰｏｋｒｏｐｐ 介绍说 。 通过数字实

验室 ，
Ｋ ｌ ｏ ｅ ｃｋｎｅ ｒ ＆ Ｃ ｏ 公司希望实现钢铁贸易 中供应

链和服务链的全面数字化 ， 为所有市场参与者提供基

于互联网 的开放式行业平台 ， 该策略的其 中
一

部分就

是与第三方平台 （如 Ａｘｏｏｍ
） 建立联网 ， 以扩大其数

字解决方案的覆盖和使用范围 。 ＧＫ １

ｍｍ ａ ． ｖｏｇｅ ｌ ． ｃｏｍ ． ｃ ｎ 新自肋 丨匕与驵甜 ２ ０ １ ８
－

０４
．

ＥＪ 现代制造３ １

哈默纳純
Ｈａｒｍｏｎ ｉｃＤｒｉｖｅ

． 谐波齿轮传动理论工业应用创始人
． 超精密减速设备制造商
． 运动控制技术引领者

Ｈａｒｍｏｎ ｉｃＰｌａｎｅｔａｒｙ
？
纪抑拓Ｆ，

双级减速型精密行星减速机

腩速 比覆盖范围更 广

＿度更 高

超繾密＿型 支持 １ 台定制

哈默纳科 （ 上海 ） 商 贸 有 限公 司

ｗｗｗ．ｈａ ｒｍｏｎ ｉｃｄ ｒ ｉｖｅ ．ｎｅｔ ．ｃｎ

上海总公司

地址
：
上海市长宁区天山路 ６４ １ 号慧谷白猫科技园 １ 号楼 ２ ０６ 室

电话 ：
０２ １

－

６２ ３ ７５６５ ６

深則分公司

地址 ： 广东省深圳市宝安区宏发领域大 Ｊ＊ 
４ 栋 １ ７ 层 ２ ７ 、 ２９ 室

０ ７５５
－

２ ７５９２４４６

重庆分公司

地址
： 重庆市渝北区新牌坊红锦大道 ８６ 号中渝广场 ３ 号楼 １ ３０８ 室

电话
：

０２３
＞

６７８ １ ９７８ １

更 多产品信息欢迎棗 电垂 询

广告


