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征服最具竞争力的市场
变频器

任
何想要扩大规模的公司，都必须认

识到自己在新的目标市场中将鲜为

人知。因此，公司必须从战略和产品方面

着手准备，以成功进入高度竞争的市场。

中国驱动技术和自动化制造商 Inovance

（深圳市汇川技术股份有限公司）向我们

展示了公司应该如何为此做准备。

Inovance 是谁？出现这样的问题不

足为奇，因为到目前为止，中国驱动技

术和自动化制造商 Inovance 主要活跃

在国内市场上，并且取得了巨大成功。

但是，这并不意味着他们的产品尚未销

往欧洲，只是大家通常看不到这些产

品，例如它们会出现在电梯中。这家中

国制造商现在希望在欧洲树立自己的品

牌，未来的潜在客户可以考虑将其作为

欧洲最大的顶级供应商之外的供应商。

该公司于 2003 年成立至 2019 年，在

国内市场的销售额增长至超过 10 亿美

元。Inovance 在中国的变频器领域排名

第三，仅次于 ABB 和西门子，所以他

们现在决定专门为欧洲市场开发产品。

进入最具竞争力市场的策略
Inovance 表示从长远的角度来看自

己将会成为欧洲自动化市场上的关键角

色。Inovance Technology Europe 的销

售总监 Daniel Hochrein 承认 ：“我们意

识到德国是全球自动化技术领域最具创

新性和竞争力的市场，如何进入该市场

是我们现在面临的一大挑战。”我们应

该怎么做呢？

欧洲的机械制造商常常对中国制造

商持一定的怀疑态度。Hochrein 从经验

中了解到了这一点，表示这是可以预防

的。他解释说：“欧洲客户的期望与中国

客户的期望在很多方面都大不相同，这

常常让人觉得收到了不合适的产品。这

不一定与质量有关，而是与每个市场自

身的特点有关，我们必须对此加以考虑。

这就是为什么我们要在欧洲提供专门针

对该市场研发的满足欧洲客户期望的产

品。”在将这些产品加入欧洲产品组合前，

必须先在德国接受详细的测试。Hochrein

认为，中国制造商的不良声誉往往是因

为他们想要把计划在中国市场出售的产

品销往欧洲。 Inovance 会避免这种情况。

中德之间桥梁的建造者
想要成为业内知名企业，仅提供目

录商品是不够的。因此，Inovance 研

发专用的驱动器和控制装置就不足为奇

了，例如用于起重机的具有集成式负载

摆动阻尼的变频器，电动汽车的驱动器

解决方案以及注塑机和伺服泵的整装系

统。为此，Inovance 在米兰和普莱德尔

斯海姆建立了研发中心，为欧洲市场提

供特定的解决方案，并在那里研发了新

一代伺服驱动器以及相关的安全技术，

后者主要用于审批机构和试点客户。

尤其是传统的德国中型公司可以从

为欧洲市场做准备的中国制造商身上获

益，这些企业通常只想快速解决自动化

任务，以优惠的价格获得高质量的产品，

像 Inovance 这样的公司可以满足这样

的需求。许多德国机械制造商向中国出

口，但是在中国由本地零件组装的机器

越来越受到欢迎。这给德国更小规模的

中型公司带了巨大的挑战。Hochrein说：

“作为扎根中国的中国市场领导者，我

们可以成为有趣的桥梁建造者，帮助德

国机械制造商从技术、价格和可接受度

的角度选择出合适当地市场的产品，这

些产品具有德国产品的安全性”
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Inovance 公司正逐步在欧洲树立自己的品牌
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