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短视频精准运营服务方案

南方网通的使命

做中国互联网行业的领军者，助力中国企业借力互联网

快速成功，打造互联网民族品牌，让中国影响世界！

南方网通的经营宗旨

坚持“以服务、信誉第一”的经营宗旨！

南方网通的目标

以服务提升价值，做中国受信赖的网络服务提供商！

未来，它将成为 1200 万企业理想的营销推广平台！
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抖音底层逻辑和变现方式

1、商业赛道

企业蓝 V官方账号

作用：主要寻找 B端客户合作。

企业在抖音打造自己的工厂号，宣传企业的经营理念、规模实力、公司的产品、
产品应用范围、设计专利、团队人员、合作案例、售后服务等。

变现途径：做好账号精准标签内容，抖音利用大数据分析主动推给有需求的，有
搜索找的、或者看过同行视频到用户。

客户有采购需求通过账号拨打主页联系电话或者私信主动联系我们，实现线上引
流，线下成交业务。

2、电商赛道

在抖音平台开店铺，类似于传统电商淘宝、天猫一样的，主要针对 C端消费者。

开店必备：看店客服（客户咨询、回复、发货、售后等）

变现途径：直播卖货、短视频带货

3、知识付费赛道

个人 账号，某领域打专业人事（明星、律师、教育培训）

变现途径：通过视频或者直播引流，让有需要的人加粉丝群，线下卖课程、服务。

4、娱乐赛道

娱乐直播，主播打 PK拿奖赏观众刷礼物，抖音分成

5、本地生活赛道
针对本地吃喝玩乐的门店
变现途径：在线上设置优惠券或者活动套餐，通过自己账号或者找达人去直播或

者视频带活动链接，客户线上购买优惠券或者活动套餐，引流到店消费。
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平台流量来源分配

推荐流量池（通过做企业内容的输出让精准用户刷视频到你）

搜索流量池（通过布局关键词，用户搜索产品名称关键字找

到你）

矩阵流量池（多个账号大规模圈行业流量，形成大的客户流

量来源）

微付费流量池（通过微付费完善抖音考核各大指标，带广告

字眼体现，撬动大的自然流量）

强付费流量池（针对几个视频进行做计划投放广告，带广告

字眼体现，通过页面表单和私信转化）

抖音推荐页面刷十个视频内或搜索关键词展示的前十个视

频流量占比：

通过账号创作内容的输出平台分配 80%自然流量（免

费流量）通过直接付费投广告平台展示分配 20%付费流量
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抖音平台付费广告类型（20%付费流量来源）
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抖音账号三大考核（提高账号视频自然流量）

1、账号星图活跃度

2、企业账号等级
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3、账号经营分值情况（经营值越高，流量越好，机会越多）
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4、平台客户来源转化率占比率（搜后看，看后推）
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5、深入挖掘抖音客户习惯搜索关键词

6、AI 建立账号人群模型定向投放、提高账号流量精准度
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7、矩阵账号（多账号曝光形成搞流量或账号获取客户）

8、全媒体多平台分发
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9、资深运营对接服务对接专项

资料类型 具体要求 对应套餐服务

企业前期主体资质
巨量资料整理收集

1.企业营业执照照片
2.法人身份证正、反面
3.企业对公账户信息（认
证要）
4.企业法人邮箱
5.企业官方电话号码（法
人电话和对接业务电话）
6.logo: (1:1 比例图片）

1.账号认证品牌企
业号 （蓝 v 认证

待办）
2.企业投流巨量开通
后期投获客或提各项考 核数
据用于提升流量池

资料收集内容素材

1. 是否有网站
2.阿里巴巴或者产品画
册资料直接用
3.主营产品图片，办公环
境，荣誉证书， 门头
4.公司简介介绍、客户案例等

1.账号搭建装修商家页
2.视频统一封面 、置顶三
连图、上下图

人员配合 1.负责人：指定一名企业
高层或者工厂法人

2.客服微信/电话
（如企业微信或者业务对接人
员）

1.负责整体协调和决策
内容 方向和后期出镜
讲解
2.公域转线下私域对接业务
往来或者跟进

企业定位 进行布局内容细节 关键点

企业针对 B 端客户
1.针对哪些行业、企业规

模要求、采购合作需求。

1.我们在抖音平台上进
行布 局精准人群定位
2.内容推送给潜在客户。

公司通过抖音实现

1.塑造专业品牌形象，展
示工厂实力突出优势
2.高效精准拓客，建立私
域流量池稳定客户关系
3.提高品牌溢价和成交
转化率

1. B 端客户资源拓展业
2.转化率的提高， 以及
公域 转私域流量池的
建立
3.现实工厂的长期发展
做赛 道信息布局打基
础
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