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为什么AI正在
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❓
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五大互联网时代变迁：

新浪、搜狐崛起，首页广告位成“黄金资源”，40%企业因抢不到优质位被淘汰

（1999年）

传统搜索引擎主导市场，关键词竞价从0.3元飙至300元，企业营销成本陡增

（2005年）

移动互联网普及，流量入口分散，未做设备优化的企业逐渐边缘化

（2015年）

自媒体平台爆发，内容成流量核心，传统广告失效，企业需靠优质内容破局

（2020年）

DeepSeek等AI搜索崛起，“答案霸权”战打响，95%传统SEO企业将出局，

新挑战已至

（2025年）



人们的搜索习惯！

用户的搜索习惯
2025年以后

用户的搜索习惯



2024年12月中国大
模型应用

发布
2025年1月20号起全
球爆火

从2025年1月起各互
联网头部平台-

书
陆续将AI答案融入搜
索结果页，并相继推
出AI搜索

2025年AI大模型逐渐
演变为以

发展为核心的
AI应用场景，成为新
质生产力发展的重要
支撑



主流AI工具已成为史上最大的

豆包使用用户
高达

文小言月活用
户达

Deepseek用户
高峰期约

元宝月活用户
高达

通义用户规模
突破

纳米月访客
约

抖音AI日活
用户破

百度Al月活用
户达

微信AI日活
用户破

快手AI日活用
户达

小红书AI日活
用户超



01

DeepSeek、豆包等AI搜索平台覆

盖用户超

02

AI搜索规模突破 ，33%

消费者依赖AI决策

03

GEO优化助力品牌在AI问答中推荐

率提升

04

2025年中国AI智能体市场规模将

突破



融合的 生态平台

AI智能终端实现用户迁移后的

的必然趋势



流量红利❓



的升级迭代



讯灵3+4+3平台架构

多维度品牌训练、业务搜索词，问答词训练、
金牌销售话术训练

第三方媒体投喂、B2B平台投喂、企业自
媒体投喂、AI官网投喂

企业智能体官网、小程序智能名片、员工智
能体秘书



升级功能的
作用及操作



已 公 测 完 成 ， 全 面 向 用 户 免 费 升 级

已 公 测 完 成 ， 全 面 向 用 户 免 费 升 级

已 完 成 公 测 ， 可 以 进 行 G E O 训 练

已 全 面 提 升 ， 成 绩 单 全 面 升 级 ， 解 决 了
部 分 报 表 排 名 不 准 的 问 题

优 化 了 性 能 ， 回 复 更 快 、 更 精 准 ， 加 强 拟
人 化 训 练 ； 同 时 支 持 访 问 消 息 微 信 提 醒



下一步产品跌代的计划

① AI数据大屏  

② B2B媒体上新（列表网、切它网等）  

③ 自媒体上新（网易、今日头条、百家号、公众号等） 

④ AI官网模版上新，支持一键切换

⑤ 小程序名片支持企业自主小程序应用

⑥ 智能体秘书功能持续更新

⑦ 知识库支持多种格式训练

⑧ 支持各种智能体办公应用场景

⑨ 智能体客服支持多种形式的应用



的升级迭代



抖音流量池的

以创作者账号为核心的
推流机制

减少低质非原创内容的推
流用于扶持新号

算法加大了粉丝净增率与互
动率的权重，不再单一以粉

丝数量为主

加大了搜索的植入力度，上
线了AI搜索功能，全部将视

频内容接入豆包



加 大 了 力 度

树品运营策略的升级与案例

策 略 调 整 ， 以 迎 合 抖 音 的 算
法 调 整

加 大 了 互 动 及 粉 丝 策 略

升 级 了 个 性 化 编 辑 功 能

新 模 版 持 续 更 新 ， 同 时 加 大 了
搜 索 关 键 词 的 布 局 力 度



下一步 跌代的计划

① 持续加大抖音搜索SEO力度

② AI量化交易对巨量投流的持续更新

③ 提高AIGC智剪批量成片的质量（如：贴纸、特效、重点

词加重等）

④ AI口播视频结合行业热点，新增文案智能体搭配小程序进

行口播拍摄等



企业AI智能生
态服务商

❓



什么是

AI智能生态服务商是为企业提供全链条 AI相关服务与解决方案，助力其落地 AI技术、实

现业务升级的专业供应商，通过整合技术、资源与行业经验，构建覆盖

的AI服务生态。

降低企业AI使用门槛，让非
技术型企业也能快速落地AI
技术

结合行业经验解决实际
痛点，避免技术与业务
“脱节”

持续迭代服务，帮助企业跟
上AI技术更新节奏（如大模
型升级、多模态应用）



讯灵AI与树品搭配的 的组织架构与SOP！

销售

复购

续费

增值



AI搜索时代与短
视频

❓



企业的

企业的

优势 服务

打造企业

企业短期与长期



的盈利倍增路径

互联网新商业模式


