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基于一物一码精准营销的数字化实战指南

MidasCodePlatform

北京信飞智创科技有限公司

点金码营销解决方案



点金码 一物一码管控平台

点金码可以帮助企业有效保护品牌的同时，

在消费者扫码后对新品、爆款进行品宣增

强消费者对品牌的认知，并且可以结合实

物奖品、红包、代金券、积分等方式增加

互动，提升产品销量

营销互动
增加品牌曝光度提升互动

点金码可以支持多种扫码展示方式，包括小程序、公

众号等多种方式可为企业私域进行用户引流，同时结

合点金码的小程序分销商城功能，让用户的积分、代

金券在此兑现，实现快速的线上落地出口

私域引流
建立企业品牌的忠实客户群

点金码可以让企业记录每一件产品的经销商

和销售区域，避免窜货和乱价的情况发生，

同时结婚渠道返利功能对终端门店、促销员、

技工、服务员进行销售返利，促进产品销量

渠道返利
激励渠道门店促销员

点金码可以追踪每个产品的流通情况，收集消费者扫

码数据，建立会员数据库，同时对营销活动建立丰富

的数据分析报表，为企业提供精准的市场分析和定位。

大数据分析
精准追踪和数据分析
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点金码
精准营销



营销返利全面升级
Scheme design overview

一物一码

智慧营销

每个营销二维码，支持多种APP扫码，根据APP不同、国家，可展示不同语言和场景页面。

防伪营销防窜 区块链存证 百科品牌介绍 直播+短视频

国内

国外

防伪防窜 直播+短视频品牌介绍 营销吸粉

上线中



二维码精准营销
Scheme design overview

赋码管理

• 使用信飞的点金码系统为每一件商品分配一个独一无二的数字身份编码。

•产品的数字身份编码就像是产品的身份证，可以包含商品信息、促销信息、溯源信息等。

•通过点金码系统对赋码过程进行管理，以确保二维码的准确性和有效性。

数据收集与分析

•通过点金码系统提供的灵活的小程序、H5、APP，与微信、支付宝、抖音等APP进行对接，实时收集消

费者的扫码数据，包括扫码时间、地点、商品信息、参与活动类型等，通过数据分析了解消费者分布和

喜好，为精准营销提供依据。

用户画像构建

•通过消费者的扫码数据和其他相关信息，企业可以构建出详细的用户画像，包括消费者的年龄、性别、

职业、消费习惯等，以更好地满足消费者需求。



消费者分布分析
Scheme design overview

消费者地理分布分析

通过收集和分析消费者扫码的地点信息，企业可以了解消费者的地理分布情况，为不同地

区的消费者提供定制化的产品和服务。

消费者行为轨迹追踪

利用一物一码技术，企业可以追踪消费者的行为轨迹，包括购买、参与活动等，从而更好

地理解消费者的需求和喜好。

区域性营销策略制定

基于消费者地理分布的分析结果，企业可以制定区域性的营销策略，如针对特定地区推送

特定的广告信息或优惠活动，提高营销效果。



通过扫码参与企业设置的互动活动，

如抽奖、积分兑换等，可以激发消费

者的参与热情，增强消费者与品牌的

互动。

消费者参与互动活动的重要性

企业可以通过设置各种形式的互动活

动，如抽奖、积分兑换、领取红包等

，满足不同消费者的需求，提高消费

者的参与度。

互动活动的种类和形式

通过参与互动活动，消费者可以更深

入地了解和接触品牌，从而增强消费

者对品牌的好感度和忠诚度。

互动活动对消费者行为的影响

营销返利全面升级
Scheme design overview

营销效果评估的重要性

营销效果评估是衡量一物一码策略成

功与否的关键，通过分析消费者参与

度、品牌忠诚度等指标，企业可以及

时调整策略，提高营销效果。

评估方法与指标选择

评估营销效果时，企业需要选择合适

的评估方法和指标，如销售额增长、

消费者满意度调查等，以全面了解营

销策略的实际效果。

数据驱动的营销效果优化

基于数据分析结果，企业可以对二维码

设计、活动规则等进行优化，以提高消

费者体验和营销效果，实现精准营销的

目标。

评估

营销

效果

营销

互动

方式



快速赋码

在产品生产、流通各个环节，通过按批次赋码，采集每个批次、单

据对应的的生产、流程、消费等信息

数字化管理

通过赋码管理，可对生产、设备、权限、流程的信息管理带来全面

的数据化管理提升

快速溯源

通过小程序、APP、H5落地页面，扫码快速查询每一件产品的指定

溯源环节的关联信息，进而对质量问题快速定位

渠道智慧跟踪

对问题产品进行智慧跟踪，提供更多问题线索，降低企业经营风险

同时通过对多级渠道的管控手段，结合消费者数据，实现自动防窜控价

原料 生产 包装 仓储 运输销售

全流程追溯解决方案
Scheme design overview



• 消费者使用微信扫描包装袋上的二维码，可获得现金红包、微信零钱、抵用券、积分、实物奖品。

• 促销活动可根据企业、经销商需求自行设置。

扫码
中奖

在印刷标签以前，在原始数据中设计各奖项中奖比例设置中奖码。

设置指定时间段、指定地区、指定产品为参与活动资格。

同一编码可设置多次中奖，便于转发与推广。

营销
返利

可针对门店、促销员、技工等多种角色设置返利。

可灵活配置为消费者查询后，再由进行返利。

积分
设置指定时间段同有首次有效查询可获取定额积分

消费者查询后，提示积分信息，以及积分对应奖值。

按产品、箱、批次、发货单、时间、地区、消费者属性进行营销活动设置

精准营销活动管控
Scheme design overview



针对消费群体精准营销

多种返利激励模式，提高终端销售对品牌的偏向性

⚫ 现金红包 ⚫ 实物奖品 ⚫ 虚拟奖券

⚫ 商超门店

⚫ 促销员 / 技工

• 通过营销数字化技术，可以让营销行为及消费者行为全部成为可记录的

数据，并且通过整个数据互通，实现整个营销体系的颠覆性优化和升级。

营销促销与渠道返利
Scheme design overview



防伪营销系统完整防窜货流程

销售过程管理全面升级
Scheme design overview

渠道智慧跟踪

对问题产品进行智慧跟踪，提供更多

问题线索，降低企业经营风险

同时通过对多级渠道管控功能，结合

消费者数据，实现自动防窜控价

快速溯源防窜

通过按批次赋码，采集每个批次、单

据对应的生产、流程、消费等信息。

通过小程序、APP、H5落地页面，

扫码快速查询每一件产品的指定溯源

环节的关联信息，进而对质量问题快

速定位。

数字化管理

通过赋码管理，可对生产、设备、权

限、流程的信息管理带来全面的数据

化管理提升



效果展示 – 扫码直接领取微信红包

营销促销与渠道返利



效果展示 – 验证手机号，领取微信红包/实物奖品

营销促销与渠道返利



效果展示 – 扫码得积分

营销促销与渠道返利



平台架构3

点金码平台红包促销子系统包括管理后台和扫码前端，平台用户包括企业管理人员、消费者、促销员、

终端销售等，具体功能结构如下：

点金码平台

促销管理模块 终端返利管理模块 消费者扫码前端 终端销售扫码前端

1

营销促销与渠道返利



平台详细 – 促销管理模块
3

促销管理模块主要由企业用户进行管理，对促销活动、奖项及中奖概率等信息进行设定，同时完成对

促销员的管理和消费者兑换信息的查看，具体功能如下：

促销管理后台

促
销
活
动
管
理

促
销
员
管
理

实
物
奖
品
管
理

积
分
礼
品
管
理

微
信
代
金
券

红
包
领
取
记
录

实
物
中
奖
记
录

积
分
兑
换
记
录

奖
品
核
销
记
录

积
分
规
则
设
定

消
费
者
信
息
查
看

促
销
资
金
流
水

2

营销促销与渠道返利



平台功能 -- 促销管理后台 – 奖项基础管理

对于可积分兑换的礼品，可维护礼品对应的积分分值，目前平台支持实物

礼品和现金红包礼品两个类别。

平台功能 -- 促销管理后台 – 奖项基础管理3

营销促销与渠道返利



平台功能 -- 促销管理后台 -- 促销活动管理

促销活动开始前，企业

管理人员需要对促销活动进

行预先的设置，管理后台提

供了灵活多样的活动选项，

可以满足企业多种促销需求。

活动开始及结束日期

活动扫码限制

设置促销员红包及额度

设置奖品分布情况

3

营销促销与渠道返利



平台功能 -- 促销管理后台 -- 奖项设置
3

管理后台可对促销活动的奖项进行设置，如奖品类型、中奖率，红包金

额范围、奖品或红包的个数等，并可通过产品批次、产品对应的二维码批

量、精准的设置中奖率。

3

营销促销与渠道返利



3
3 平台功能 -- 促销管理后台 – 活动管理

对于已经上线的促销活动，可随时查看各类

奖项的领取情况。

营销促销与渠道返利



3
3 平台功能 -- 促销管理后台 – 各类奖项中奖记录查看

管理后台可查看活动的中奖情况、红包领取记录、积分兑换的记录、消费者的具体信息等。

营销促销与渠道返利



3
3 平台功能 -- 促销管理后台 – 促销资金流水核查

管理后台可查看各项促销活动的资金流水记录和账户余额。

营销促销与渠道返利



3
3

促销管理后台可对促销员进行统一的管理和审核，由促销员提交审核资料，厂家审核通过后，促销员可参与

到促销活动中，未通过审核的促销员扫码无法领取促销员奖励。系统同时支持将促销员信息批量导入，无需审核。

促销员提交审核 管理人员通过后台对促销员进行审核

平台功能 -- 促销管理后台 -- 促销员管理

营销促销与渠道返利



3
3 平台功能 -- 促销管理后台 -- 促销员管理

通过系统可灵活设定促销员奖励金额，同时可以与门店或者经销商绑定，进行奖励领取管控。

营销促销与渠道返利



3
4 平台详细 – 核销返利管理模块

企业管理人员可通过此模块完成核销返利活动的相关设定，对终端销售进行激励，并统计和

查询返利资金的发放数据，具体功能如下：

核销返利管理模块
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营销促销与渠道返利



3
4 平台功能 – 核销返利管理后台 – 返利活动管理

企业人员可按需设置终端销售的扫码返利活动，包括活动的具体起止时间、活动范围、返利结算方式等信息。

返利金额、结算方式

活动的起止日期

活动范围、规则设置

营销促销与渠道返利



3
4 平台功能 – 核销返利管理后台 – 终端销售人员管理

可参与返利的终端销售需要提交注

册信息，包括门店信息、所属经销

商等，由企业审核通过后可参与扫

码返利活动。

营销促销与渠道返利



3
4 平台功能 – 核销返利管理后台 – 终端销售人员管理

企业人员对提交注册的终端销售进行审核，也可批量导入已经登记的人员信息。

营销促销与渠道返利



3
4 平台功能 – 核销返利管理后台 – 扫码明细查看

企业人员可按照日期、门店、参与活动等筛选查看各终端销售扫码提交的记录。

可查看扫码人员、扫码时间、产品、
所在门店、扫码定位等详细信息。

营销促销与渠道返利



3
4 平台功能 – 核销返利管理后台 – 返利记录查看

企业人员可按照不同的活动、日期、门店等统计查

询已经结算的返利金额，并查看每次返利结算的明

细记录。

营销促销与渠道返利



3
4 平台功能 – 核销返利管理后台 – 奖项基础管理

终端销售人员可实地定位开始扫码，可扫产品外包

装条码或者单品码，扫码完后提交，根据返利规则

不同，可即时获取返利或者待产品销售，消费者扫

码后，得到相应的返利。

营销促销与渠道返利



The Best   
Services

R I S I N G T E C

北京信飞智创科技有限公司是国内专业从事产品溯源解决方案开发与设备集成的软件

服务企业，为客户提供创新的防伪溯源平台技术及相关应用开发服务。

公司立足北京，发展全国，在杭州、武汉、成都、西安均设有分支机构与合作伙伴，

从而让全国各地的客户以及合作伙伴能够就近享受到专业的团队服务。公司员工政治

素质过硬、可靠，拥有十年以上防伪溯源行业从业经验。

北京信飞智创科技有限公司



二维码2.0——点金码

摆脱二维码（QR码）的传统样式，结合我公司在二维码生成算法多年的技术储备，发明了具有独特特征难

以仿造的专用二维码样式，将其定义为点金码。

传统QR码

点金码（样式一）
由二维码点阵构成客户LOGO

点金码（样式二）
使用客户LOGO制成二维码底图

点金码（样式三）
使用人工智能生成二维码



点金AR

AR识别播放视频 AR识别加载3D模型 AR识别查询正版

普通AR技术可以通过识别产品上的特定标识或图案，点金AR以此基础上还增加了对二维码的识别真伪。

借助AR识别技术，还可以通过扫描产品上的标识或图案，获得产品的详细信息和使用方法，提高品牌形象的同时防护消费者者权益。



二维码2.0——点金码

图书行业案例（高等教育出版版）：通过点金码整合图书数字资源，扫码得到专属权限才能提取相关资源。

扫码领取配套视频

刮开 扫码

绑定手机号码
领取解题视频、教学课件、答案册



基于一物一码，实现了产品标识的唯一性，用户便利性进行产品真伪查验，企业可追踪每个码号的查询时间和定位等信息，实现对企业品牌保护，同

时让消费者放心消费。

防伪应用



溯源信息展示

生产追溯信息产地介绍产品介绍 质检报告防伪查询

模块功能说明：

企业根据溯源标准，建立产品溯源信息。溯源信息以产品和生产批次为索引建立，每一批次根据溯源标准建立指定规格的溯源信息;平台根据产品企业

提交的溯源索引信息和接收到的产品订单数据，将二维码溯源标签粘贴到产品包装上，并与溯源索引信息绑定。



系统提供了多级经销商管控体系，企业可实现对经销商的分级管控。

经销商可对其下级进行管控，管控权限由企业灵活设置和下发，实现对经销商的窜货行为、发货统计等数据进行统计监管。

防窜货管控



非官方正品
请谨防假冒

举报投诉电话
4000400035

品牌IP授权方

标签
领用

标签
激活

标签
注销

标签
回收

授权工厂1

按箱、包、张进行分配

授权工厂n……..

品牌方分配授权标签给授权工厂，可按箱、包、张分配，在系统平台登记标签数量、箱号/包号/张号和对应的授权工厂信息。

授权工厂获得标签后，登录系统平台，按需激活并绑定产品，可按箱、包、张激活，激活后的标签即与产品进行关联。

品牌方可在系统查看所有授权工厂的激活记录，未激活的标签被消费者扫码后显示非正品。

授权工厂对于损毁的标签可在系统通过输入标签条码号进行登记注销，注销后的标签扫码后显示非正品。

按箱、包、张进行激活

未激活授权 正常激活授权

标码授权管控



2大数据应用

平台提供多维度的大数据分析模块，企业可根据读者的查询数据掌握在不同区域各类产品的销售情况和固定区域内各类产品的销售占比，同时可以通过扫

码获取消费者的分布情况、购买意向等信息。
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业务经理：刘雪峰 18201196057

品牌防伪防窜货品牌授权精准营销 质量溯源

北京信飞智创科技有限公司

www.xinfeitech.cn
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