
途安星养车 业务介绍文档

一、业务概述

途安星养车是晶品汽车科技（苏州）有限公司旗下为中小汽修门店打造的轻投入、强
赋能汽车后市场加盟品牌。品牌立足汽车后市场痛点，为加盟商打造了低成本、高赋能、
稳盈利的创业扶持体系，同时也为车主提供了优质的养车服务。

自2015年开创云连锁模式以来，已实现150+家门店成功运营，覆盖多座城市，成为2
5万内家用车养车赛道的连锁黑马，规模化运营验证了品牌的可靠性。品牌拥有50人专业运
营团队，团队成员具备携程、美团、途虎等头部平台基因，深耕汽车后市场十余年。

二、核心竞争优势

1. 低成本高周转

品牌打破行业高加盟费壁垒，加盟成本仅5000-10000元，无需更换门头、重装门店，
大幅降低初期资金投入。同时，总部提供供应链账期支持，缓解加盟商备货资金压力，实
现低库存高周转的灵活经营。爆款4L全合成保养套餐毛利超40%，以168元的高性价比定价
快速吸引车主到店，形成引流-复购-增收的盈利闭环。

2. 新媒体运营赋能

针对传统门店线上运营能力薄弱的痛点，总部提供全流程免费扶持。从抖音门店账号
搭建、短视频内容创作，到团购套餐上架、直播话术培训，均有专业团队手把手指导。总
部实时推送营销活动方案，加盟商直接照搬执行即可，借助本地生活平台流量红利，门店
轻松触达周边3-5公里内的精准车主。

3. 标准化易复制

品牌建立统一的服务标准体系，所有加盟商技师均需接受换油9步流程+24项全车检测
的系统培训，标准化操作流程简单易学，新手技师也能快速上手。统一的服务标准确保不
同门店、不同技师输出的服务质量无差异，既提升了车主体验，又降低了门店管理难度。

4. 品牌供应链加持

总部与海湾石油、罗曼克斯等一线机油品牌达成官方直供合作，从源头把控配件品质
，每一瓶机油均可溯源查询，解决了加盟商的正品焦虑。加盟商采购成本较散户直降20%，
正品低价的供应链优势，让门店在价格战中更具竞争力。

5. 全渠道流量扶持



总部专业团队对接抖音、美团、快手等本地生活平台，新店开业即可上线专属优惠活
动，快速打响知名度。总部还会通过平台流量倾斜、线上广告投放等方式，为门店精准引
流，不少新店开业3天就吸引超100台车到店，轻松实现开业即盈利。

三、核心服务内容

途安星养车主打25万内车型小保养、检测、基础维修等高频服务，核心服务包括：

� 全合成机油保养服务：采用罗曼克斯、海湾等一线品牌机油，提供标准化换油服务

� 24项全车安全检测：覆盖制动、悬挂、发动机等核心系统，全面排查车辆隐患

� 基础维修服务：刹车片更换、空调清洗、轮胎服务等关联业务

� 增值服务：发动机舱清理、胎压补气、免费玻璃水补充、休息区服务等

四、成功案例

案例1：三线城市夫妻店转型

王老板在三线城市经营夫妻汽修店6年，此前一直受困于货源和客源问题，月营收长期
徘徊在2万元左右。2024年加盟途安星养车后，总部提供的一线品牌机油直供解决了正品
保障问题，采购成本还降低了20%。借助总部的抖音运营培训和营销活动，门店快速打开线
上销路，加盟首月营收就突破5万元，复购率从30%飙升至60%，如今每月纯利润稳定在2
万元以上。

案例2：县城新店快速起量

李老板在县城新开汽修店时面临无口碑、无客源、无经验的三重压力，加盟途安星养
车后，开业仅3天就通过团购吸引了100台车到店，3个月实现回本，成为当地家用车保养
的热门选择。标准化的服务和高性价比的套餐，让门店快速积累了口碑，老客户转介绍占
比达到30%。

五、品牌口碑

品牌累计服务超8000位车主，客户满意度达98.6%，老客户复购率72%，30%新客来
自老客转介绍。车主通过短视频、论坛分享体验累计获赞超10万次，核心关键词集中在专
业、透明、省钱，品牌口碑在年轻车主群体中持续扩散。


