
 

 

                     传承信仰，米道徐来 

                                           文/杜宇仙 

在黑龙江省的五常市，有这样一片蓝天白云和金黄色视野辽阔的

土地。在这里，种植着一串串承载着梦想与希翼的稻谷。每当秋收的

季节，饱满的谷粒带着人们高涨的热情来到人间，这就是继日本越光

米与泰国香米之后的世界第三大好米—东北五常大米。 

我们很荣幸，在美丽的沈城坐落着这样的一家企业，它就是东方

米道。东方米道的总经理崔绍林出生于黑龙江省五常市,是五常大米

连锁第一品牌创始人。大学毕业后，崔绍林去南方闯荡，他就觉得那

里的大米没有家乡的米来的香甜。在外几年，实在是太过想念家乡香

喷喷的米饭。回家后，却无意间听说五常大米根本就买不到纯的。他

经过多方打听才发现，纯种五常大米掺进其他品种大米可以使利润变

高。因此，当年的五常大米在其原产地，第一批流出时便已经不是纯

的了，一层又一层的掺下去，最后人们吃到的已经鲜有五常大米的影

子了。 

    人们常说怀念小时候的味道,可到底什么小时候的味道呢? 

答案很简单，天是蓝的,水是清的，空气是没有污染的，粮食也

是可以放心入口的，这就是小时候的味道。 

当时的崔绍林，并没有觉得这是一个商机。他只是发自内心的觉

得，五常大米的品牌，被糟蹋了。于是，本着对五常大米品牌的忠诚，

崔绍林进入了大米的圈子。 

提起东方米道这个名字的由来，确实大有文章。道，自然也，自

然即是道。崔绍林说他想将米业发展成一种道行，用我们东方人最真

实的产品打开世界的大门。除了高端品牌的稻花香，也有米香稍淡一

些的长粒香。不同口味、不同需求的人群可以有不同的选择。五常大

米的品质早已通过国家各项认证，时刻准备着冲出国门大展拳脚，为

中国的农业争光添彩。 

如今，五常大米在崔绍林这里已经经营了五年，一直保证其品种

的完全纯正。因为，他只想做品牌。这也是为什么做五常大米这么多

年，崔绍林依然坚持五常大米连锁专卖的经营模式，很少加入商场，

对于加盟商也严格把关。在服务上，他要求如果顾客不喜欢吃，便无



 

 

条件退货，因为让顾客吃的开心、吃的放心比任何事都重要。  

崔绍林认为，时代在变迁，市场格局在变迁。科技进步的同时，

社会对文明、信仰、物质的要求也在改变。任何时代、任何的商业模

式的基础在于根基，在于永恒不变的初心，与永恒不变的回归自然、

回归自我。任何的个人、单位或者企业团体，都应该有自己的信仰与

目标使命。信仰即是感恩与责任，感恩身边的一切，同时承担起小到

家庭大到整个国家的责任。目标使命即是初心，我们做的事情，为什

么要去做，能够改变些什么，而不是一味的思考我们做过后会得到些

什么。我们从出生到结束，最大的价值就是过程中的自我成长、经历

与感悟，成长了多少、经历了多少、帮助了多少人并且分享了多少。  

经商这么多年，崔绍林依然像个最纯真的孩子般待人接物，这与

他做这份事业的初衷密切相关。因为一直没有把利益看得很重，一直

想做的便是信仰，他做得特别开心，也因此广交朋友。 

如今，五常大米承载着崔绍林的希望以及亿万中国人对粮食的信

仰，正在整个中国的土地上遍地开花。崔绍林也因为这项事业而懂得

了更多的责任。他说，最开始是觉得五常大米应该得到正名，这个责

任推着他不断向前，后来是要对手下的员工以及加盟商负责，再后来

是整个社会的大环境加在身上的责任。他越来越觉得肩上责任的重

大，所以不敢懈怠，一直在坚持着自己最初的信念。 

五常大米在全国销量达一个亿的年产值，算是对五常大米、对崔

绍林最好的肯定。今天的东方米道能力可能有限,但崔绍林却一直在

努力在奋斗着,每天都有进步,每天都有一点点的改变。未来，他希望

携手优质企业，携手优质农民一起做一次行业革命，让我们的同胞吃

到正宗、健康、绿色的放心食品。 

俗话说，民以食为天。五常大米取自大自然，也从大自然那里汲

取了很多精神养料。它传承着中华民族最原始的美德，并将其慢慢推

向世界的舞台。 

 


